NETWERKDAG VOOR VERENIGINGEN
Subsidies en Sponsoring  (Ward Bosmans)
Aanvulling op de presentatie

Verschil tussen sponsoring en subsidies

Sponsoring is vaak via lokale handelaars en zijn vaak kleinere bedragen of sponsoring in natura. Sponsoring van grotere bedrijven is vaak moeilijker voor kleinere verenigingen.  Sponsoring vraagt ook altijd een return on investement.  (voor wat hoort wat)
Via subsidies kunnen eerder grotere bedragen binnengehaald worden. 
Projectsubsidies kunnen via verschillende kanalen aangevraagd worden.  Provincie, Koning Boudewijnstichting, koepelorganisaties, gemeente … 
Zie overzicht mogelijke organisaties en linken naar de website in de presentatie
Belangrijk is om ook eens na te denken hoe je als vereniging de werking kan aanpassen aan een projectoproep.  Vaak kan je mits kleine aanpassingen toch een subsidie binnenhalen.
Zoeken is de boodschap, vaak is er meer en kan er meer dan je denkt.
Belangrijk om mee te nemen is dat de subsidieaanvraag moet gedragen zijn vanuit de vereniging zelf.  Schrijf zelf jouw project en laat dit niet door professionelen doen.  Vaak wordt een project geweigerd omdat de inbreng van de vereniging ontbreekt.  
Andere mogelijkheden om geld binnen te halen of te besparen op uitgaven voor jouw vereniging:
· Samenwerking met gemeenten (bv Willebroek kanaalfeesten, winterbar, zomer in Willebroek)
· Kleinere verenigingen kunnen de handen in mekaar slaan en samenwerken (ieder volgens eigen sterkten en kunnen)
· Samenwerking met andere verenigingen (bv Vaarlandstappers werken voor catering samen met Argos)
· Provinciale uitleendienst: gratis uitleen van allerlei materiaal 
· Interessant is ook om in tekenen op Trooper.  Bij online aankopen bij allerlei onlinewinkels zoals bv bol.com via Trooper krijg je als vereniging altijd een bedrag.  Aanmelden is gratis en er is geen meerkost om dit via dit platform online aankopen te doen.  Dit is niet alleen voor leden maar je kan jouw familie en vrienden vragen om dit via deze weg te doen. 





